Martes 6 octubre 2009 Expansion 17

EMPRESAS

“Para tener éxito es clave salir al exterior”

ENTREVISTA JOSE LUIS LARRIU Responsable del area de Desarrollo Corporativo de Caja Navarra/ E| directivo analiza las necesidades de las
pequerias y medianas empresas y explica los proyectos que la entidad pone a su disposicion.

Bruno Arce.Madrid

Las pymes suponen una gran
parte de la estrategia de Caja
Navarra, ya que, dentro de la
entidad, ocupan un 40% del
balance. Por ello, el IV Salén
profesional de productos y
servicios para las pymes, Ex-
popyme 2009, contara de
nuevo con la presencia de la
caja. Este aflo, la edicion se
celebra en Pamplona, lo que
es “muy importante porque,
aunque estamos presentes en
otros lugares, nacimos aqui y
sigue siendo un terreno pri-
mordial al que mimamos mu-
cho”, explica José Luis La-
rriu, responsable del drea de
Desarrollo Corporativo.

La entidad piensa que la
clave del éxito de las pymes
esta en la internacionaliza-
cion. La caja quiere fomentar
la salida fuera de Espafia de
los productos y servicios de
las pymes. La caja ofrece una
serie de canales y asesora-
miento para conseguirlo. “La
internacionalizacion es algo
casi obligatorio”, destaca José

Luis Larriu. Ademas de la
proyeccion hacia el extranje-
ro, Caja Navarra quiere hacer
ver a las pymes las ventajas
competitivas que les ofrece la
responsabilidad social corpo-
rativade laentidad.

Caja Navarra asegura que
Expopyme es un escaparate
perfecto para sus objetivos, y
destaca que supone una gran
oportunidad para llegar amu-
chas pequefias y medianas
empresas. “Para nosotros, la
feria supone una manera de
acercarnos con nuestro pro-
yecto de banca civicay darnos
a conocer”, destaca Larriu.
También explica que para su
entidad la relacion con las
pymes es una parte funda-
mental. “Hace siete afios, Caja
Navarra apost6 radicalmente
por este segmento empresa-

“Expopyme es un
escaparate ideal

para dar a conocer
a las empresas los

proyectos de la caja”

José Luis Larriu, responsable del area de Desarrollo Corporativo de CAN.

rial creando los vidlogos, que
son una serie de canales
abiertos para tratar aquellos
problemas de caracter econd-
mico que afectan y preocupan
a los profesionales de la em-
presa”. Larriu subrayd que
otro de los puntos de los que
Caja Navarra se siente orgu-

llosa en su relacion con las
pymes es “la busqueda ince-
sante de nuevas vias de finan-
ciacion”. Recientemente, la
entidad ha firmado con el
Banco Europeo de Inversio-
nes (BEI) una linea de finan-
ciacion para pymes por valor
de 300 millones de euros.

“Aunque son muchos los
acuerdos que hemos firmado
con diferentes instituciones
en este sentido, éste tiene una
caracteristica innovadora
porque permitird la financia-
cién de circulante siempre
que el crédito se instrumente
amas de dos afos. Ademas, el
30% de los fondos se podra
dedicar a proyectos de em-
presas filiales de grandes gru-
pos, como el del automovil o
el agroindustrial”.

En esta edicion, Expopyme
quiere hacer hincapié en la
importancia y las oportunida-
des que las redes sociales y las
nuevas tecnologias pueden
aportar a las pequenas y me-
dianas empresas. Caja Nava-
rraopina que estas nuevas he-
rramientas son fundamenta-
les al aportar a estas empresas
lacapacidad de acercarse a di-
ferentes mercados a los que
de otra manera les seria com-
plicado acceder. Larriu opina
que, aunque en un principio
las redes sociales hayan naci-
do con un espiritu ludico, con
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el tiempo iran desarrollando
con mayor fuerza su lado mas
comercial y serviran a las
pymes tanto para comerciali-
zar sus productos y servicios
como para ver cudles son las
tendencias del mercado en
cadamomento.

Crisis econémica

Caja Navarra recalca que las
pymes son uno de los agentes
econdmicos mas importantes
delaeconomiaespariolay que
por tanto sufren la crisis co-
mo el resto de protagonistas.
José Luis Larriu confia, no
obstante, en que las pymes
saldran adelante y volveran a
convertirse en uno de los mo-
tores fundamentales que ha-
ra que la economia salga ade-
lante: “Las pymes espariolas
tienen una gran ventaja, que
es su enorme capacidad de
adaptacion. Esto les ayuda a
capear la crisis y les propor-
cionara las armas para salir
adelante una vez que la activi-
dad econdmica se recupere”,
concluye.
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